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i{grer autostradaen
tynd med sortiment af
nordjyske produkter

Direkteren for Nordjysk Eksporthandelshus superoptimist

Direktar Spren Padkjer,
Mordjysk  Eksporthandels-
hus er ikke hjemme i dag.
Han er faktisk slet ikke
hjemme hele ugen.

Den tilbringes pd den
vesttyske autostrada, hvor
direktgren bombarderer de

tyske indkebskaxder med
nordjyske produkisorti-
menter.

Eksporthandelshuset har
kun et halvt ir pd bagen,
men allerede nu er der god
grund til optimisme, mener
direktgren, der indtil for
nylig var eneste medarbej-
der 1 foretagendet.

- Det tager miske nok
lengere tid at bearbejde de
tyske indkebskader, end vi
havde ventet, men il gen-
gxld har jeg madt stor in-
teresse for mange af de pro-
dukter, jeg har rejst rundt
med, siger Saren Padkjar.

Han er i denne uge i
Vesttyskland med et pro-

duktsortiment til byggemar-
keder, men hullet til det
store tyske marked er op-
stdet i en anden branche.

Et tekstilprodukt er ble-
vet introduceret hos Vest-
tyskland sterste indkobskz-
de inden for branchen, og
den har nu bestilt en prave-
ordre,

Samarbejder med
det nye Farso-center
Ogsd pd mebelsiden har
Soren Padkjer haft held til
at vakke interesse hos en
indkebskaede. Hvad angir
mabler har eksporthandels-
huset, der ogsd berer nav-
net Danpro, et indgiende
samarbejde med det splin-
ternye Erhvervsudvikling-
scenter Farsg om markeds-
tilpasning og nyudvikling af
mgbler.

Som et cksempel pé,
hvordan Danpro arbejder

kan nievnes et friskt eksem-
pel. Saren Padkjer kom til-
feeldigvis Gl at se et katalog
over afgangsopgaver fra et
hold pa Kunstakademiet i
Kabenhavn.

Han bemmrkede, at der
var et par af produkterne,
som passede til en af de ind-
kabsk®der, han havde fiet
kontakt med. Han sendte
materialet ned til tyskerne,
som fattede interesse for
produkterne.

En leftestang

Nzste fase er, at Danpro
nu i samarbejde med cen-
tret i Farsd og Teknologisk
Informations Center i Hjor-
ring er i ferd med at finde
virksomheder, der kan pro-
ducere nyhederne.

- Hovedtanken med vort
arbejde er at samle et pro-
duktsortiment inden for en
bestemt kategori. Det sam-

lede sortiment kerer jeg s3
rundt ag‘fraascnlcrer for de
tyske indkabskzder. Nor-
malt er man kun interesse-
ret i to-tre produkter ud af
en halv snes stykker, men
det afgorende er, at man far
skabt en kontakt, Ofte kan
et produkt vere lpftestang
for andre produkter. Det
har vi allerede oplevet in-
den for tekstil branchen,
hvor en kede forst bestilte
et produkt for derefter ogsa
at rette interessen mod et
helt andet produkt.

- Hvis en virksomhed selv
forsgger at gd ud pd eks-
rtmarkederne med et en-
elt produkt kan det ofte
virke for tyndt. Omkost-
ningerne  bliver ofte for
store for de mindre wvirk-
somheder, der heller ikke
har andre produkter med,
som kan stimulere interes-
sen, siger Seren Padkjer.

Soren Padkjer
var i sidste uge
ifeerd med at
pakke bilen
mied nordjyske
produkier, der
skal introduce-
LH forde tyske

emarke-
W

medarbejder, der skal etab-
lere kontakt til og falge op
pé mulige aftagere.
Imidlertid har man mét-
tet erkende, at de tyske ind-
kobskeder har hovedsader
over hele landet. Det inde-
berer, at Spren Padkjer fra
Aalborg skal dekke Vest-
tyskland ned til Ruhr-
istriktet, mens resten sty-
res fra Sydtyskland.
1. maj blev desuden en
sekretar ansat | Danpro.
Selv om bearbejdningen
af de tyske indkgbskader
tager lang tid og er kapitalk-
revende, regner Seren Pad-
kjer med, at man efter et
par dar vil have si store
driftsindtzgter, at man pi
ny kan bygge kapital op.
Kapitalgrundlaget  har
vierel 560.000 kr. fra star-
ten. Der er pd forhind bud-
getterel med, at de er vak
efter de farste par dr, hvor-
efter driften skulle kunne
ginskahe kapitalen og mere
i

il.

Eksporthandelshuset er
et almindeligt aktieselskab,
hvor de to initiativiagere til
huset, MNordjyllands Er-
hvervsrdd og Nordjysk Eks-
portklub sidder % de be-
stemmende A-aktier, der
ikke kan give udbytte. Det
kan de B-aktier, som de @v-
rige investorer besidder, til

| skrivende stund har
Danpro modtaget henven-
delser fra 82 nordjyske virk-
somheder, der er interesse-
rel i at komme med pa det
tyske eksportfelttog. Det er
typisk smi virksomheder
med 10-15 ansatte. Felles-
navneren er oftest, at virk-
somhederne ikke har en de-
cideret salgsorganisation.
Samarbejdet mellem
Danpro og de forskellige
virksomheder bliver fire-
mélsbestemt, hvorefter det
er op til den enkelte virk-
somhed, om den selv vil
overtage arbejdet. De fleste
virksomheder har indtil nu
varet mest interesseret i, at
Danpro slet og ret keber
rodukterne hos virksom-

ederne for at eksportere

dem. Det er en minoritet,
der onsker at fakturere di-
rekte til tyskerne.,

Oprindelig  fokuserede
nordjyderne forst og frem-
mest pd Sydtyskland, hvor
man ved udgangen af denne
mined ansztter en tysk
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Vi gearer Deres ind-
skud op til 20 gange.

Min. indskud kr. 10.000,00 kontant.
De far over fem gange den normale bankren-




